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Subventionen - Eine Chance auch fiir KMU

~ Bei der Beantragung helfen IHK und private Beratungsunternehmen

Erfolg gerade auch kleiner und mittelstandischer Unternehmen basiert auf
ng neuer Produkte, der Umsetzung effektiver Produktionsverfahren und der
der Mirkte. Aber die Umsetzung von Innovationen ist ein kostspieliges Unter-
, und so mancher Unternehmer scheut nicht erst seit Beginn der Finanzkrise das Risiko.

Schlechte Aussichten also fiir die Umsetzung innovativer Projekte? Nein, ganz im Gegenteil”,
sagt Michael Anders von der INNOVenture Business Consulting GmbH. ,Gerade zurzeit ist das
Angebot an Subventionen so groB wie nie.” Der Forderexperte ist mit seinem Team standig auf
der Suche nach Geldem fiir seine Kunden und wird dabei meistens fiindig. ,Unser Ziel ist es
immer, Projekte mdglichst umfangreich mit Subventionen umzusetzen.” Und das heiBt: mit bis zu
50 Prozent.

Vielzahl von Forderprogrammen

GroBangelegte Konjunkturpakete sind momentan in aller Munde ~ aber sie sind nur ein kleiner
Teil dessen, was EU, Bund und Lander fiir die regionale Wirtschaft seit vielen Jahren kontinuier-
lich bereitstellen. In der begriiBenswerten Vielzah! der Forderprogramme liegt aber zugleich auch
das Problem der ganzen Sache. Es ist nicht leicht einen Uberblick iiber die passenden Fordertopfe
zu gewinnen. Doch dabei hilft die Innovationsberatung der IHK.

Wer dariiber hinaus weiter reichende Betreuungsangebote wahrnehmen mochte, wendet sich an
private Unternehmen, wie zum Beispiel die Aachener INNOVenture. Die Experten iberehmen
dann auch das gesamte Projekt als Full-Service-Dienstleistung. Von der Begleitung der Grin-
dung, der Konzeption des Vorhabens, iiber die Kommunikation mit Banken und Ministerien, der
100-Prozent-Finanzierung bis zur Antragstellung und der Ingangsetzung.

Forderfahig sind nicht nur sachbezogene Investitionen (Firmengebaude, Produktionsanlagen,
Betriebsausstattungen etc.), sondern auch die Forderung von Personalkosten oder die Forderung
von Forschungs- und Entwicklungsvorhaben.

Professionelle Darstellung ist wichtig

Das weiB auch das Team von der INNOVenture,
die seit iber zehn Jahren fiir viele mittelstan-
dische und groBe Untemehmen aus Europa,
den USA und China mit der Beschaffung von
Subventionen und der Projektfinanzierung
betraut ist und bundesweit auch immer mehr
Kommunen bei der Akquisition von Fordermit-
teln begleitet. Deshalb sind die professionelle
Darstellung des Projekts und die fehlerfreie
Antragstellung so wichtig.

Das Spektrum der Auftraggeber der INNO-
Venture reicht dabei vom Mittelstandler bis
zum groBen Konzern. Die Auftraggeber kom-
men zum Beispiel aus den Niederlanden (z B.
Produktion von Filtern aus Edelstahl), aus Eng-
land (z B. Mikroskopie-Automation), sehr viele
Kunden aus der Schweiz (Herstellung von
Elektrofahrzeugen, Produktion von Gentests
etc).

Fir Michael Anders ist es dabei selbstver:
standlich, dass der GroBteil der Serviceleistun-
gen streng erfolgsbasiert honoriert wird. ,Erst
wenn der positive Forderbescheid beim Kun-
den eingeht, verdienen auch wir etwas an den
Projekten”. Vielleicht ist gerade durch diesen
Ansporn seine Erfolgsquote so hoch.
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Bis zu 50% Forderung der EU fiir lhre Projekte
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